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MOKYMUY CENTRAS

DIDELIU PARDAVIMU
STRATEGIJA IR TAKTIKA

Mokymai norintiems padidinti pardavimus itin dideléms jmonéms:
Jiisy raktas j didelius pardavimus

o VIETA: PROGRAMA SKIRTA: a TRENERIS:

viesbutis vadybininkams ir vadovams, Darius Cibonis
., Vilnius Grand Resort* parduodantiems prekes ar paslaugas itin
stambioms jmonéms SEMINARO TRUKME:
2 dienos
m DALYVIU SKAICIUS: iki 12 MOKYMO METODALI:
pratybos, jy aptarimas, bitiniausia
teorija ir gyvenimiski pavyzdziai
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= Dideliy sandoriy sudarymo specifika ir reikalavimai sékmingam pardavéjui.

¥

Kaip protingai paskirstyti démes;j skirtingiems klientams. Svarbiausi klienty segmentavimo principai.
Didziausios klienty segmentavimo klaidos jmonése.

Kodél vilkinami svarbiis sprendimai ir kaip juos jtakoti.

Svarbiy sprendimy priémimo etapai ir jy jtakojimo strategija.

Sprendimg priimanéiy Zzmoniy (toliau SPZ) Zemélapis. Neapsigaukite — jy visuomet daugiau nei vienas.
Poveikio visai SPZ grupei “dideliuose” pardavimuose strategija.

Strateginio pardavimy dideliam klientui plano ruo§imas.
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Seminaro dalyviy pardavimo igiidziy jvertinimas, naudojant video filmavima ir pratybas grupése. Kiekybiné
ir kokybine jgiidziy analizé bei pardavimo stiliaus diagnostika.

Itakos darymas poreikiy formavimo etape.

Itakos darymas alternatyvy analizés etape.

Jtaigaus pasitilymo pateikimas. Kaip paruosti pasiiilyma, kuriame kiekvienas SPZ atpaZinty savo poreikius?

Sprendimo paskatinimas abejoniy etape.
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Apibendrinimas. Auksiniy idéjy bankas.

PASIEKITE TIKSLUS LENGVIAU IR GREICIAU




SEMINARO “DIDELIU PARDAVIMU STRATEGIJA IR TAKTIKA”

NAUDA:

v Ivaldysite dideliy klienty 'uzkariavimo' strategija ir taktikas

Mokeésite pagreitinti dideliy pardavimy procesa

DALYVIU ATSILIEPIMALI:

Noriu padékoti treneriui Dariui uz nuostaby
seminarg — laikas praéjo nepastebimai bei
naudingai. Galvoje vien tik teigiamos emocijos
bei nauji issikelti tikslai ateities darbams.
Seminarg vertinciau tvirtam 10.

Andrius Dulskis

UAB ,,Adampolis* pardavimy vadybininkas
(“Pardavimo stambioms jmonéms strategija ir
taktika”)

Veiksmingiau jtakosite svarbius klienty sprendimus

Identifikuosite dabartinés strategijos spragas ir suzinosite, kaip jas uzpildyti

Paruosite pagrindus santykiy su dideliu klientu vystymo planui

Pakeité is dalies mano mgstymq kai kuriuose
dalykuose, poziuryje j pardavimus. Buvau

., priversta‘ perkratyti mintyse savo veiksmus,
elgesj su klientais, strategijy planavimgq.
Medziaga vertinga ir informatyvi. Tikiuosi dar
kartq sudalyvauti Jiusy mokymuose. Parsivezu
naujy minciy, gerq nuotaikq ir vertingq
informacijq.

Zarina Lukositiné

AB ,Klaipédos* viesbutis pardavimy vadybininké
(“Pardavimo stambioms jmonéms strategija ir
taktika”)

MOKYMAI JUSU IMONEJE Mielai pritaikysime mokymy programa Jasy jmonés specifikai. Susisiekite su mumis aptarti
bendradarbiavimo salygas skambindami telefonu +370 610 67678 arba rasydami adresu
info@cibonis.It. TRENERIS - Darius Cibonis.

PASIEKITE TIKSLUS LENGVIAU IR GREICTAU




